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路演项目简介
	序号
	企业/项目名称
	国家
	项目简介

	1
	Ard Credit
	蒙古
	成立于2011年，Ard Credit是蒙古首家公开上市的非银行金融机构。公司持有9项金融牌照，数字化金融平台“Ard App”覆盖用户超110万，相当于蒙古约三分之一人口。其业务涵盖贷款、支付、保险、证券交易、跨境汇款等完整链条。公司积极与蒙古邮政合作，使95%的偏远地区能够享受普惠金融服务。其区块链积分系统已整合700余商户，提升生态黏性。公司资产达337亿美元，年增速超60%，被视为蒙古数字金融领域的领军者。

	2
	Gerege Systems
	蒙古
	Gerege Systems于2018年创立，是蒙古领先的IT与金融科技企业。团队由数学编程奥赛冠军组成，现已覆盖全国92%人口，用户达320万。公司在全国布设1000余台自助服务亭，提供政府、医疗、教育及金融等600多项服务。疫情期间，其开发的HealthMN系统支持720万次PCR检测，实现社会数字化赋能。业务已拓展至乌兹别克斯坦、吉尔吉斯斯坦等中亚国家。凭借在政府数字化与普惠服务上的实践，Gerege正致力于打造中亚地区数字化转型典范。

	3
	Intelmind
	蒙古
	Intelmind成立于2023年，总部位于蒙古乌兰巴托，是一家创新型Venture Studio，致力于构建可持续发展的跨境电商生态。核心团队源自阿里巴巴、字节跳动等知名科技公司，具备电商系统研发、供应链管理及多语言本地化服务经验。集团业务涵盖电商平台开发、海外仓及物流履约、多渠道支付接入与内容本地化；旗下ShoppyHub.mn平台日均订单超1000笔，为蒙古市场领先解决方案。凭借与阿里巴巴1688、菜鸟网络的深度合作，Intelmind业务已覆盖蒙古、中亚五国及非洲市场，并入选FlyAsia“Top 50科技公司”、EBRD Star Venture及Silkway Accelerator项目，助力新兴市场数字贸易升级。

	4
	Smart Contract
	蒙古
	成立于2023年，Smart Contract Mongolia打造了E-geree.com数字合同平台，融合区块链、防篡改存储、AI条款解析与跨境电子签名技术。已与教育部、蒙古银行和电信公司合作，处理超76万份合同文档。公司提供100余功能，涵盖B2B、B2G、B2C场景，符合欧盟eIDAS和美国ESIGN标准。其AI合同分析器能识别风险并自动校正，用户体验高效、安全。公司计划扩展至中亚市场，目标服务50万家企业客户，推动区域合同数字化标准建设。

	
5

	Botable.dev
	哈萨克斯坦
	Botable.dev 是一个灵活的 AI 代理生成与部署平台，支持 Telegram、WhatsApp、WeChat、Instagram 等多渠道。用户可在 10 分钟内零代码创建 AI 助手，并与 GitHub 实时同步，一键发布。功能包括客户支持、智能销售、数据分析、HR 入职等，代理数量可从 5 个扩展至 40+，满足初创、中小企业到大型机构的需求。平台目前已获得中亚及欧洲客户应用，支持多语言与支付网络，符合 ISO 与 GDPR 国际合规标准。Botable.dev 致力于让 AI 代理成为“数字员工”，通过技术推动全球企业客户沟通与流程自动化。

	6
	TabiLens
	哈萨克斯坦
	TabiLens 是一家面向旅游行业的 AI UGC 平台，帮助品牌从真实旅行者获取高转化的原创内容。平台通过 AI 匹配系统，将酒店、旅游局、OTA 等需求方与 500+ 创作者对接，实现点击率提升 4 倍，获客成本降低 50%。目前已获得 13 家旅游企业预售合同，并与阿拉木图旅游局及哈萨克斯坦国家旅游局合作，项目金额合计 1240 万美元。商业模式为 SaaS 订阅（159–289 美元/月）+ 内容交易佣金 20%。企业愿景是成为全球首个旅行UGC授权平台，推动中亚及中国旅游业数字化，帮助旅行者内容直接转化为商业价值。

	7
	Edara Platform
	哈萨克斯坦
	Edara Platform是一个跨境电商SaaS平台，聚合教育培训、采购、物流与融资全链条服务。平台提供供应商展示、智能报价比对系统，并与银行合作提供预授信。借助区块链转账与追踪机制，Edara可实现1美元快速国际结算，兼顾安全与合规。公司目标市场定位中亚地区，电商总规模近150亿美元。平台计划一年内服务3.3万卖家，为中亚跨境电商快速增长提供助力，推动哈萨克斯坦与中国的数字贸易走廊建设。

	8
	SolidRock
	哈萨克斯坦
	SolidRock专注游戏本地化翻译和文化适配，帮助海外游戏进入中国市场。平台提供高效、低成本本地化解决方案，支持多种主流引擎无缝衔接，已完成首批试点订单并与伦敦工作室合作。公司了解中国本土用户偏好，在翻译中注重文化差异，以提升游戏体验。已获Astana VC承诺投资，计划扩展至50家游戏工作室。SolidRock的愿景是促进全球优质游戏交流，推动中国及中亚游戏产业的国际化发展。



